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Jutro?

Jutro to dzis — tyle, ze jutro.
(S. Mrozek)




1. Interoperacyjnosc

2. Szeroki wybor tytutdw
3. Wygoda transakgcji

4. Social networking

5. Atrakcyjna cena

6. Klient chce zapfaci¢ za tres¢




Zrazania klientow?

Inwestowania w wymysine zabezpieczenia?

Walki z organizacjami nawotujgcymi do bojkotu?




Wydawcy chcg uczciwie zarabiac




Nie wolno powtorzyc btedow
z rynku cyfrowej dystrybucji muzyki




1. Brak zabezpieczen

2. Tajne formaty danych
3. DRM: Digital Restrictions (Rights) Management

4. Znakowanie plikow: jawne i ukryte




1. Wygoda wykorzystania

2. Traktowanie klienta jako uczciwej osoby
3. Niskie koszty wytworzenia

4. Dodatkowe motywacje do zakupu

5. Latwosc nielicencjonowanej dystrybucji

6. Utrudnione szukanie ,zrodfa” wycieku

Nawet dystrybucja za ,co taska” przynosi zysk — jesli oferowany produkt jest bardzo dobry




Statystyka:
Najczesciej kopiuje sie ksigzki, ktorych nie ma w wersiji elektronicznej.
Dotyczy to réwniez Polski.

Za Impact of P2P and Free Distribution on Book Sales (2008):

Pracownicy wydawnictwa O'Reilly byli przekonani, ze ksigzka tuz po
premierze wersiji elektronicznej bez DRM trafi do sieci P2P.

W rzeczywistosci uptywato srednio 19 tygodni.
Zaledwie 21 na 65 gtownych ksigzek bez DRM wylgdowato na P2P

Sprzedaz w ciggu 4 tygodni po pojawieniu sie na P2P rosta
o Srednio 6.5%




Pozwalajg na czytanie tylko na konkretnych czytnikach
Wysokie koszty
Brak interoperacyjnosci
Zachecajg do nielicencjonowanego kopiowania
,oecurity by obscurity”

Generalne odchodzenie od tej technologii,
rowniez w swiecie muzyki i informatyki




Stuzg do zachowania kontroli nad wykorzystaniem przez klienta

Utrudniajg wykorzystanie wbrew woli wydawcy
Utrudniajg wykorzystanie na rozmaitych urzadzeniach

Generujg dodatkowe koszty technologiczne

Zniechecajg czes¢ swiadomych uzytkownikow do zakupu

Zmuszajg do nauki tamania zabezpieczen w celu wyegzekwowania
prawa do dozwolonego uzytku

Do obejscia nawet najskuteczniejszego DRM wystarczy jeden egzemplarz materialny




Digital Restrictions (Rights) Management Systems w przewazajgcej liczbie
przypadkéw sg powieleniem drogi, z ktorej wycofuje sie przemyst muzyczny

Egzekwowanie DRM prowadzi do silnych reakcji negatywnych dla wydawcy:

SonyDRM i rootkity -> procesy i ugody

Przypadek firmy Elcomsoft i zabezpieczen firmy Adobe
Kampania Stop DRM Now!

DefectiveByDesign

Stop BBC DRM (OpenRightsGroup)

Schytek masowego stosowania DRM:
Apple
Nokia
RandomHouse
O'Reilly
Microsoft Press




Dokumenty o ograniczonym dostepie
Wersje przedpremierowe

Cyfrowe wypozyczalnie

Proby wprowadzania DRM umozliwiajgcych wypozyczanie ksigzek znajomym




1. Polega na umieszczeniu w pliku cyfrowym danych umozliwiajgcych
zidentyfikowanie zrodta nielicencjonowanej dystrybucji

2. Widoczne, niewidoczne i mieszane

3. Technologia umozliwia wykrycie zrodta nawet w przypadku
zeskanowania wydruku

4. Umozliwia korzystanie z prawa do dozwolonego uzytku
5. Chroni prawa twércow lepiej niz edycje papierowe

6. Nie utrudnia interoperacyjnosci

7. Zacheca klientow do uczciwosci




1. Interoperacyjnosc

2. Szeroki wybor tytutdw
3. Wygoda transakgcji

4. Social networking

5. Atrakcyjna cena

6. Klient chce zapfaci¢ za tres¢




Cechg wyrdzniajgcg ebooki jest to, ze mozna je czytaC wszedzie.
Zawsze sg pod reka. Zwykle — DRM to utrudnia.




Wybor konkretnego rozwigzania to decyzja biznesowa, nie technologiczna.

Brak zabezpieczen wymaga obnizenia cen w poréwnaniu z papierem,
warto zadbac o elementy dodane.

DRM wydaje sie atrakcyjny dla wydawcy, jednak przemyst muzyczny
tez tak uwazat. Dzis$ to raczej technologia dla wypozyczalni, nie ksiegarni.

Znakowanie wydaje sie by¢ rozsgdnym kompromisem miedzy prawami
klienta, a ochrong praw wydawcy i autora.




Najczesciej kopiuje sie rzeczy, ktorych nie da sie kupic
Do obejscia najlepszych e-zabezpieczen wystarczy papierowy egzemplarz

Klient chce zaptaci¢. Jesli nie zaptaci wydawcom, zaptaci serwisom typu Chomiku,.

Uczmy sie na btedach przemystu muzycznego i nie zapominajmy o odbiorcach.




Dziekuje bardzo za uwage

lukasz@jachowicz.com
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